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หลักสูตร 1 วัน
หลักการและเหตุผล
หลักสูตรนี้มีวัตถุประสงคเพ่ือเพ่ิมพูนความรู ความเขาใจ ในเรื่องขอบเขต 
ขั้นตอนการบริหารงานจัดซ้ือ  รูปแบบการจัดซ้ือที่มีผลตอสัมพันธภาพกับผูขาย  
เจาะลึกการจัดแบงกลุมสินคาตางๆใหเห็นภาพชัดเจนในการบริหารจัดการ 
เพ่ือใหผูเขารับการฝกอบรมสามารถนําความรูความเขาใจดังกลาวไปใชในการ
บริหารงานจัดซ้ือไดอยางมีประสิทธิภาพและมีประสิทธิผล 

เน้ือหา เวลา 09.00-16.00 น.
1. Scope ของการบริหารงานจัดซ้ือและซัพพลายเชน
2. บทบาทและขั้นตอนการทํางานของฝายจัดซ้ือ
3. ความสัมพันธระหวางผูซ้ือและผูขายกับรูปแบบการจัดซ้ือ
4. ต้ังเปาหมายในการจัดซ้ือจัดหาใหตรงกับความตองการ
5. เจาะลึกยุทธศาสตรการจัดซ้ือจัดหาสินคาแตละกลุม
6. การวิเคราะหและการจัดกลุมสินคา
• การจัดกลุมสินคาตามมูลคา โดย Pareto Rule (80/20) , ABC Analysis
• การจัดกลุมสินคาและกลยุทธการบริหารสินคาแตละกลุม โดย Supply 
Positioning Model
• ปจจัยพิจารณาการจัดแบงกลุมสินคา
• Workshop การจัดแบงกลุมสินคาตามวิธีการตางๆ
7. เขาใจมุมมองของซัพพลายเออร
8. การวางแผนยุทธวิธีในการเจรจาตอรองจัดซ้ือที่มีประสิทธิภาพ
9. การสรางทางเลือกที่เปนประโยชนกับทุกฝาย
10. เทคนิคการทําสัญญา ที่รัดกุมและไมเสียเปรียบ
11. เคล็ดลับการสรางกําไรใหกับองคกร
12.Workshop แบงกลุมเพ่ือฝกการเจรจาตอรอง

วัตถุประสงค

1. เรียนรูเขาใจถึงขอบเขตขั้นตอนในการบริหารงานจัดซ้ือ 
2. เขาใจเปาหมายสินคาและบริการเพ่ือใหสามารถเลือกซ้ือไดตรงตามความ
ตองการ  
3. เรียนรูวิธีการจัดแบงกลุมสินคา และการบริหารจัดการอยางละเอียด
4. เรียนรูการเจรจาตอรองในงานจัดซ้ือ

วิธีการสัมมนาการบรรยาย
Group Discussion
Case Study

หลักสูตรน้ีเหมาะสําหรับ

นักจัดซื้อมือใหมหรือมีประสบการณทํางานมาระยะหน่ึง และผูที่ตองการ
เพิ่มพูนความรูในการบริหารงานจัดซื้ออยางมีหลักการ 

กรุณานําเคร่ืองคิดเลขมาดวย   



อัตราคาลงทะเบียน

ราคาปกติทานละ 3,800 บาท + VAT 7% รวมเปน 4,066 บาท

สมัครกอนวันที่ 14 พฤษภาคม  2558           ทานละ 3,300 บาท (ไมรวมภาษีมูลคาเพ่ิม)
  

 เฉพาะนิติบุคคลสามารถหักภาษี ณ ที่จาย 3% ได

ราคานี้รวมเอกสาร อาหารวางและอาหารกลางวันตลอดหลักสูตร

ใบเสร็จคาลงทะเบียน สามารถนําไปบันทึกหักคาใชจายทางบัญชีได 200 %

แบบฟอรมลงทะเบียน

แบบฟอรมสําหรับลงทะเบียนเพื่อเขารวมสัมมนา
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       ท่ีอยูบริษัท....................................................................................................................................
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บริษัท   เพอเฟกท เทรนนิ่ง แอนด เซอรวิส จํากัด ที่อยู 16/54 ซอยบางขุนเทียน 16 แขวงแสมดํา เขตบางขุนเทียน 
       

กรุงเทพฯ 10150 Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299  เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0735553003036

 เช็คขีดครอมสั่งจาย บริษัท เพอเฟกท เทรนนิ่ง แอนด เซอรวิส จํากัด

 โอนเงินเขาบัญชีออมทรัพย ธนาคารไทยพาณิชย สาขา พุทธมณฑล  สาย 4  เลขที่บัญชี 391-211414-7

การแจงยกเลิก: ผูสมัครสามารถที่จะยกเลิกการเขาอบรมได ในกรณีที่ทานยกเลิกกอนวันงาน 10 วัน บริษัทฯ จะหักคาธุรการ 
รอยละ 15 ของคาสมัคร และในกรณีที่ทานยกเลิกกอนวันงาน 7 วัน บริษัทฯ จะคืนเงินรอยละ 50 ของคาสมัคร

   นอกเหนือจากนี้แลว บริษัทฯ จะไมคืนเงินใดๆ ทั้งสิ้น การจองมีผลเม่ือชําระเงินเรียบรอยแลวและโปรดแฟกซใบ Pay-in 
   เพ่ือเปนหลักฐานในการสํารองที่นั่ง
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